
介護関連メーカーの皆さまへ

その製品を、
必要とする介護の現場へ。
介護関連メーカーの市場開拓・営業支援

市場を知り、現場とつながり、製品の価値を届ける。

7つの支援領域で、新規顧客開拓から実証・商品改善までを支援します。

メーカーの強みと、介護現場のニーズをつなぐ。

介護関連メーカー

製品・技術・サービス

介護事業者

現場の課題・ニーズ

ANCHOR
マッチング

提案・商談・デモ／実証の接点づくり

現場の声を、ニーズ把握・商品改善へ

メーカー：新規顧客開拓・営業効率化
　　　　　商談機会の創出
　　　　　ニーズの把握・商品改善

介護事業者：課題解決
　　　　　　比較検討・デモ体験
　　　　　　新情報・コスト削減

こんな課題はありませんか？
介護市場のニーズをつかみたい 新規の販売先を開拓したい

製品を現場で検証・改善したい 商談機会と営業効率を高めたい

市場理解から、商談・検証の機会へ。
01

市場と顧客を知る

市場調査・競合分析・勉強会

市場・顧客・競合への理解を深め、
製品の訴求や営業活動に生かす。

02

現場との接点をつくる

販路開拓・展示会・セミナー

介護事業者との接点を広げ、
新規顧客や商談機会の創出へ。

03

検証し、営業につなげる

実証実験・SFA / CRM

現場での検証と顧客・営業管理で、
商品改善と営業効率化を支援。

具体的な支援メニューは裏面へ。まずは担当者にご相談ください。
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介護関連メーカー向け｜支援メニュー

市場開拓を支える、7つの領域。
市場理解から販路開拓・実証・営業活動までをご相談ください。

01

高齢者市場調査

市場規模調査 ／ ターゲット分析

ニーズ調査 ／ 競合分析

販路分析 ／ 成長分野分析

02

販路開拓支援

在宅介護事業者 ／ 入居系介護事業者

自治体 ／ 業界団体

03

実証実験（PoC）支援

実証実験先紹介 ／ モニター施設募集

実施計画策定 ／ 効果測定

アンケート関連

04

セミナー・展示会支援

出展企画 ／ ブース設計

集客支援 ／ 当日運営 ／ 講師選定

05

競合分析

市場シェア ／ 商品比較 ／ 販売チャネル

競合優位性分析 ／ 強み・弱みの分析

06

SFA / CRM・DX支援

SFA導入支援

CRM導入支援

07

メーカー向け勉強会支援

大手介護法人攻略 ／ 営業・商談方法

介護施設の課題 ／ 成功・失敗事例

お問い合わせは、会社案内記載の窓口または担当者へ。
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